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В ід  в и д а в н и ц т в а .

П р иступаю чи до  видавання „П оп ул я р н о-н аук ово ї б іб л іо ­
т ек и “ хоч ем о усп р аведл п ви тп  наш у п остан ов у  п отр ебою  від­
повідної п оп ул я р н о ї л ітер ат ур и  н ауч н ого  х а р а к т ер у , брак  
я к о ї в ідч уває д у ж е  за г а л  у к р а їн сь к о го  п рацю ю чого лю ду; 
особл и в о  в ід ч ув ає сен  брак агітатор . Щ оби о т ж е хоч  п о ­
ч асти  у су н у т и  сеГі брак, п остав и л о  соб і видавництво з а  за в -  
дан н с випустити  ряд бр ош ур  з  о б ся гу  су сп іл ь н и х  питань.

Ч итачів, котрі хот іл и  би бл н зш е нознаком ити  ся з  на­
прямком наш ого видавництва, в ідси л аєм о д о  „Р обітн ичого  
П р ап ора“ .

В и п уск аю чи  в світ перш е ч и сл о н аш ої б ібл іотек и  чи­
слим о на прихильність  і поміч з і стор они  читачів.



В с т у п н а  н а л і т к н .

П ер ек л ад  с е ї  бр ош ур и , як к а ж е  й автор  в своїм  п ер ед ­
нім сл ов і, мас п о сл у ж и т и  ук р а їн сь к о м у  читачеві!, який з а ­
х о ч е  бл и зш е познайом ити  ся з  н ац іон ал ьн ою  економ ією , для  
к расш ого п ер егл я ду  н ел егк ого  м атер іал у . Неї н айваж нїйш і 
за с а д и  с е ї  н аук и , іцо обговор ен і ш ироко в обом її сти х  н а у ­
кових т р у д а х , зн а й д е  читач коротк о р о зк а за н о  на к іл ьк ох  
стор ін к ах . Щ оби однак  бр ош ур к а м ала х о сен  і для всякого  
ііер ес їч н о г о  читача, вваж ал и  ми потрібним додати  д о  деяк и х  
д у ж е  ст и сл о  ск а за н и х  і для того  т а к о ж  т р удн о  зр о зу м іл и х  
виводів ш ирш і пояснення. С ї пояснення зн а й д е  читач при  
к ін ц ї бр ош ур и .

О днак ще зав в аж и м о, щ о пояснення не м ож уть  бути  
ц іл к ови то  вичерпую чим и, том у що т о д ї видавці минали би 
ся  з  цїлмю  для я к о ї вони видаю ть сю  бр ош ур к у.

Видавці*.
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1. р о з д ї л :

Вартість і праця.

Н ац іон ал ьн а економ ія (п о  україн ськ ії: н аук а  про го сп о ­
д ар к у) є  се  н аук а  про госп одар ськ і в ідносини ‘) лю дий.

Г осп одар ськ і відносини се  ті особи ст і ст осун к и , в які 
.люди входять пом іж  собою  в тій ц їл и , іцоби н абути  собі 
ж итові ср ед ств а . (Ж и теві ср ед ств а  в найш нрш ім значінню  
сл о в а  се: корм, о д їж , м еш кане і т. д.).

Ч олов ік  набуває, соб і все, щ о п о т р еб у є , купном.
К уп ец ь  д а є  продавцеві! гр ош і і з а  то д іс т а є  товар.
В н а сл ід о к  того в се богац тво  н и н їш н ої су сн іл ь н о сти  

ск л адасть  ся з  грош а і товар у .
А л е  грош і є  лиш е заступ н и к ом  2) товару; вони мають 

п р и зн ач ен н є приготовляти м ісц е товар овії.
В д їй с н о ст и -ж  богац тво  ск л адаєть  ся  ли ш е з  товарів.
Т овар  се  предм ет у ж и т к у , який є  витворений лю дськ ою  

прац ею  і виставлений на п р одаж .

В сякий товар  має ц ін у .
Ц їна є  се  сум а  грош ий, як у тр еба  зап л ати ти  з а  товар . 
Грош і сл у ж а т ь  як п осер едн и к  при к уп н ї. (В они с л у ­

ж ать  як „внмінне ср ед ст в о “) -).
Крім сего  своєю  ц їною  в и зн ач уть  вони вартість  товарів. 
О бидві ф ун к ц ії н е є  природним и прикметами м еталів . 

Грош і не кон че м усять бути  з  металю .



А л е іцобн предм ет міг сл у ж и т и  як вимінне ср едств о , 
м усить він сам  мати вартість, т. зн . м усить бути  товаром. 
Л иш е товар  м ож е бути  гр о ш е м .2)

М іж  всїм а товарам и вибрали лю ди благор одн і м етал ї, 
бо вони перш е е ц ін н і, так  щ о в ж е мала їх  ск ільк ість  п р ед ­
став л я є в ел и к у вартість; д р у ге  вони тр евал і, так  щ о з у ж и ­
ваю ть ся п оволїп ш е як в сї пнші товари  і том у тратять т а ­
к о ж  п овол їй ш е свою  вартість; т р ет є— вони даю ть ся р о зл о -  
ж іітн  на дов ільн о м алу ск іл ьк ість  і ск л асти  ся зн ов  на д о ­
в ільно вел и к у  ск іл ьк ість , так щ о ними м ож на представити  
вартість  в ся к о ї л ю б о ї величини .

В ар т іст ь  се  не є  то сам е, щ о ц ін а .
В ар тість  одного  товар у  с е  є  ск ільк ість  инш их товарів , 

з а  як і ми й ого  зви ч ай н о  вимінюємо.
В ар тість  се  є  в іднош еннє товарів  при  виміні :і).
Т а к о ж  д е  й не виміню ю ть, говорять про вартість  п р ед­

метів. А л е тоді' сл ово  має ннший зм и сл  як при виміні.
В оно о зн а ч а є  тоді' хосен н іст ь  предм ету.
В артість  в сім  зм и сл ї н ази ваєм о вартостию  уж и т к у , 

вартість  при п родаж и  н ази ваєм о вимінною  вартостию  ').
Вимінна вартість  се  є  ск іл ьк ість , я к у  п одаєм о все ч и с­

лом; вартість  у ж и т к у  се  є  як ість , я к о ї числом  н ік ол и  не 
м ож н а подати .

П редм етів, котрі не мають ж а д н о ї вартості! у ж и т к у , 
не к у п у єт ь  ся і тому вони т а к о ж  не м ож уть  мати внмінної 
вартості!. Б е з  вартостн  у ж и т к у  нема внмінної вартості!.

П ротивно предм ет, який не м ає внмінної вартості!, м ож е  
мати вартість  у ж и т к у 4).

В артість  у ж и т к у  я к огось  п редм ету п о ходи ти  від п р ац ї, 
яка його витворила, а іменно від р оду  т о ї п р а ц ї за л еж и т ь  
вартість  у ж и т к у  5).

В к ож дім  товарі є  вартість  у ж и т к у  инш ого р оду; товари  
відр іж няю ть ся вл асн е своїм и ріж ним и вартостям и у ж и т к у .

П ротивно вимінна вартість  є  одн ак ова  у  в с іх  товар ах;  
є  о д н а  лиш е сор та внмінної вартості! у  р іж н н х  ск іл ьк остя х  ц).



Питание—відкн походить вимінна вартість якогось то­
вару—с питанием про скількість нншнх товарів, які дістаєть 
ся у вимінї за той товар.

Звичайна відповідь на то звучить: її назначує подача 
і попит.

Однак вони пояснюють що найвисше хитаннє цїни, але 
не пояснюють середної такси, около котрої хитаєть ся 
ціна товару.

Так само не пояснюють вони границь наіівисшого 
зросту і найнпзшого спаду цін. Противно, ціна не виходить 
поза одну певну найвисшу і найнизшу границю, бо иначе 
не осягнеть ся відповідної противартости :).

Отже анї подача анї попит не визначають вартості!, 
лише наоборот: вартість назначує границі, між котрими по- 
дачача і попит можуть впливати па ціну.

Вартість є щось однородного, що криєть ся у веїх то­
варах.

У веїх товарах є лише щось одно однородно, іменно 
людська праця.

Отже вартість не є нічого иншого як людська праця.
Оскілько працї треба для виробу якогось товару, ос- 

тілько має вона вартості!.

Противники сеї науки твердять: також корисність, себ 
то вартість ужитку, є спільна у веїх товарах.

Це правда; веї товари мають вартість ужитку, однак 
не однакову, лише ріжну вартість ужитку.

Не в уеїх товарах є отже вартість ужитку щось одна­
кового.

Крім того сама вартість ужитку не є нїчим пншим як 
працею, але зате є вона певним родом працї3) Зі веїми 
своїми особливостями, які відріжняють її від всякого иншого 
роду працї (конкретна праця).

Противно вартість є працею, поминувши сї відріжняючі 
особливості!; вона є безріжничково людська праця (аб­
страктна праця).
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Вартість є праця. її якість є вартість ужитку, її спіль­
ність є вимінна вартість.

Всяка вартість є працею. Але не всяка праця є иар- 
тостию8).

Де нема виміни (т. зн. де не продукуеть ся товарів), 
має спільність працї, яка є потрібна до витворення якогось 
корисного добра, лише особисте (індівідуальне) значіннє для 
її властителя.

Ся праця не стає в відносини до працї инших людин.
Се наступає аж прн виміні. Аж тодї одержує спіль­

ність (квантум) працї суспільне (соціальне) значіннє.
Однак лише така праця стає в соціяльні відносини, 

якої суспільність потребує.
Праця, яка не для суспільності!, лише для поодиноких 

осіб є потрібна і яка тому не стає в відносини до пншої 
працї, не є вартостию.

Лише „суспільно-потрібна“ праця є вартостию.

Твердженні, що вартість є людською працею, здасть ся, 
противить ся той факт, що є предмети, які мають вартість, 
хоч для них не ужито працї; н. пр. ґрунт і земля.

Але се протнворіче є лише позірне. Закон вартості! 
твердить тільки, що всяка вартість повстає з людської працї, 
але ніколи, що вимінна вартість (цїна), яку платить ся за 
товар, мусить прямо зродити ся при продукції сего товару.

Є способи і дороги, щоби вартість відти, де вона була 
створена, забрати і перенести на ннше місце.

2. р о з д ї л.

Ефіопа праця і капітал.

Наколи вартість є працею, то звідки се походить, що 
вартість, яку хтось має, не відповідає нормі працї, яку 
він виконує.
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Се питаннє має то саме значіннє, що й пнтаннс: кідкн 
походить зиск?

При виміні товарів, себто в торговлї, переходить вар­
тість від одної особи до другої.

Відси то походить загально поширений погляд, що 
зиск повстає в торговлї.

Коли ж вимінюєть ся рівновартні товари (еквіваленти), 
то нїхто більше не дістає, як віддає; отже не повстає ні­
який зиск.

Зиск може повстати лише в торговлї, коли хтось ко­
гось обманить, продаючи йому товар понад його вартість.

Але коли всї товари будуть постійно продавати ся 
понад свою вартість, то нїхто не буде мати з того хісна, бо 
одержані гроші видасть кожднй знову на нові закупна, при­
чім він стратить точно остілько, оскілько він зискав при 
продажи.

Се не є загально поширений погляд. Радше думає загал 
що послїдний покупець, то є консумент (споживач) платить 
зиск.

Після сего загально поширеного погляду є зиск нічим 
иншим, як підвисшеннєм цїн понад дїйсну вартість товару.

Тому що кождий товар від хвнлї свого витвору аж 
до часу, нїм він прийде в ужиток, мандрує через великий 
ряд посередних осіб, мусїли би вкінцї страшно високо під­
нести ся цїнн.

Чи ж можуть то консументи платити?
Є троякі консументи:
1. такі, які є самі продавцями і свій дохід мають 

з зиску;
2. такі, які непрацюючії мають дохід з рент, з відсот­

ків *), дівіденд і т. д. (ренгники);
3. такі, яких дохід складаєть ся а заплати їх праці* 

(робітники).
Продавці' не входять в рахубу, бо їх дохід, себто зиск, 

є власне то, чого походженє треба пояснити.
Рентники (капіталісти) одержують свій дохід від про­

давців; сей дохід є частиною зиску і не пояснює його по­
ходження.

*) Ф альш иво нживаеть ся терміну «процент» замість терміну 
«відсотки».
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Робітники одержують менше, як виносить вартість то 
варів, і тому не можуть платити більше над сю вартість.

Вправдї й в торговлї внконуєть ся потрібну працю.
Але також й вона не пояснює зиску, бо зиск цілко­

вито независимий від скількости виконаної торговельно-по­
трібної працї.

Остаєть ся лише той висновок, що зиск не повстає в 
торговлї.

Але тому що через прода7к товару приріст вартості! 
не збільшуєть ся анї на шелюг, то не остаєть ся нїчого 
більше, як висновок, що зиск містить ся вже в дїйсній вар­
тості! товару, отже що він вже повстає, нїм товар прийде 
в торговлю.

Фактично ціна продажі є більша як цїна купна. Мір- 
ковання навчили нас, що зиск є також, хоч цїна прода­
жі й відповідає дійсній вартості! товарів. Внаслідок того цїна 
закупна мусить бути менша як вартість.

Першим продавцем товару є ного фабрикант. Його цї­
на закупна се иродукційні кошта. Вони тому мусять бути 
менші як вартість.

Щоби доказати, що воно так є, мусимо їх порівнатн.
До продукційних коштів якогось товару належать:
1. частинка вартости будівлі';
2. частинка вартості! машин і знарядів;
3. сума коштів за опал, освітленнє і тим подібне;
4. сума ціни сирого матеріалу і помічного матеріялу;
5. заплата роботи (зарібна плата).
Вартість складаєть ся з сих самих частий від 1 до 4, 

лише на місце зарібної плати стає нова робітником вико­
нана робота.

Заплата роботи не є, як то звичайно кажуть, цїною 
роботи, лише є вона цїною робочої сили, якої вартість 
представляють средства удержання, котрі є потрібні для 
удержання робочої сили.

Наколи зарібна плата покриває вартість сих средств 
удержання, то вона відповідає й вартости робочої сили,
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Але се не мас НІЧОГО спільного з  тою скількостию 
праці', яку виконує робоча сила.

Ся ново-виконана праця є в правильнім перебігу річнії 
о много більша, як вартість робочої сили.

Так отже витворюсть ся надвишка ново-виконаної 
працї о зарібну плату, а внаслідок того надвишка варто- 
стн товару понад ного продукційні кошта. 9)

Ся надвишка є жерелом зиску.

Так витворену надвишку роздїлюєть ся між фабрикан­
тів, купців, рентників і т. д. Лише та частинка, яка оста- 
єть ся фабрикантовії і купцеви, називаєте ся зиском.

Всю надвишку називаємо надвартості™.

Витворюваннє надвартості! є внутрішною пружиною 
всеї сучасної господарки.

Ь^двартість витворюєть ся тому, що робітників занима- 
єть ся проду к цінними средствами, які їм не належать.

Тому називаємо витворюваннє надвартості! „експльоата- 
цією робітників“ (вираз, який науково означає факт а не 
закид).

Продукційні средства, яких уживаєте ся для заняття 
чужих робітників в цї. ні витворення надвартості!, назива­
ють ся капіталом.

(Гроші можуть бути капіталом лише в перенесенім зна­
чінню, а іменно як заступник таких продукційних средств).

Праця, яка з’уживаєть ся на чужих продукційних 
средствах в цїли витворення надвартості!, називаєть ся за- 
рібною працею.

Капіталістичний спосіб продукції се є така продукція, 
в якій платні робітники продукують чужим капіталом, іцоби 
витворити надвартість.
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3. роздїл:

Переворот способу продукції через капітал.

Безперестанним змаганнєм капіталу е побільшуванню 
витвору надвартості!.

Йому стоять для розиорядимости три средства:
Перше, се продовженню денного часу праці. Однак1 сен 

мас досить вузкі границі, якими жадоба капіталу за побіль- 
шеннсм надвартости іце далеко не заспокоєна. До того про­
довженню. денного часу праці ще Іі поменшує інтензнвність 
праці.

Друге, се знижуванню зарічної плати. Також їі се 
средство має границі а крім того доводить воно до постій­
ної борби між капіталом і працею, якої вислїд непевний.

Трете, се степенованню продуктивности праці. Воно 
є напважнїпшнм средством, бо іце й дотепер є безгранич­
но успішним. Воно збиває ціну средств удержання робіт­
ника і через те знижує вартість робочої сили.

Капітал побільшив продуктивність праці перший раз 
(при кінці середного віку, коло року 1500) звичайною коо­
перацією, т. зн. звичайним згромадженнєм великого числа 
робітників на однім місці.

Потім мануфактурою (1500—1800), т. зн. через поділ праці 
між зібраних на однім місці робітників, так що жаден не робнв- 
більше цілого товару, лише кождий частину з него.

Вкінці (від 1800) машиною т. зн. таким апаратом, що 
перероблює сирі матеріали замість людськими руками меха­
нічним шляхом.

Вже перехід від поєдннчої кооперації до мануфактури 
приніс робітникові! односторонний розвиток 10) і заникненнє 
його особистої зручності!. Окрім того поставлено його в пла­
нову звязь з иншнмн частинними робітниками ного варста- 
ту, через що пропала його особиста независимість в праці.

Машина робить цілком скількість і якість продукту 
независимом!! від особистої зручності! робітника.

Шляхом сего розвою ставав сталий капітал (сирий мате­
ріал і знаряди), який припадає на певний змінний капітал 
(зарібну плату), чим раз більший.
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Чим більшим сталим капітал у відношенню до змінного, 
тим більша є продуктивність ирацї, тим менша вартість про­
дукту. п)

Але капіталіст може уживати улучивших средств пра­
ці' (машини) не лише остілько, ос кілько їх продуктивність є 
більша, чим та людської робочої сили, але й остілько, 
оскілько вони капіталіста не дорозше коштують, чим випер­
та людська робоча сила.12)

4. р о з д ї л:

Робітник і машина.

В капіталістичній продукції треба все розріжняти сто­
рону, котра творить продукт, і сторону, котра творить вар­
тість (або сторону, котра творить вартість ужитку, і сторо­
ну, котра творить вимінну вартість).

Побільшеннє продуктів сприяє поступово культури; але 
змаганнє до побільшення ви пінної вартості! (надвартості^ 
перемінює для робітника благословенство в прокляттє.

Капіталістичний ужиток машини, т. зн. її ужиток до 
побільшення надвартості!, спричинив соціальну нужду. Нін 
викликав:

працю жінок її дїтиії і тим самим зруйнованнє проле­
тарської родини;

безмірне продовжуваннє денного часу ирацї; 
інтензпвність ирацї, яка виходить поза всякі границі'; 
порожнечу для життя робітника, тому що машина за­
бирає всякий зміст і всякий інтерес для роботи; 
знесеннє всякої особистої свободи робітника; 
полишеннє без хлїба великих робітничих мас, т. зн. ма­
сове безробіттє як звичайна поява; 
зниженнє зарібної плати.
Однак робітники робили помилку, коли вони в перших 

десятиліттях епохи машини вважали саму машину за при­
чину своїх терпінь і старали ся перешкодити її уживаннє. 
Корінь лиха лежить не в машині', але в капіталістичнім уживан­
ню машини, т. зн. в її уживанню до витворення зиску.

— 13 —



5. р о з д ї л:

€ в я т а н л а с н і с т ь.

Аж постійно повторюване ужнваннє суми для продукції 
надвартості! робить суму капіталом.

Але тому що капіталісти дають плату робітникові! аж 
по виконаній ирацї, є фальшивою загально поширена думка, 
що вони плату дають як „ з а в д а т о к “. Навпаки 
вони є вже перед видачею зарібної плати в посіданню 
вартості! і надвартості!, яку за неї створили робітники.

В дїйсности отже робітничу клясу оплачують частиною 
вже перед тим нею самою витворених продуктів.

Огляд капіталістичного процесу продукції показує 
дальше в його постійнім повторюванню, що суми, які капі­
талісти може первісно раз внесли в продукцію, скоро були 
ними зужиті в формі надвартості! та ідей більше понад то. 
ІІомнмо того, капіталісти задержують власність їх первіс­
ного капіталу і ще до того иретенсії на щорічний приріст 
надвартості!.

В наслідок того істнуючий капітал не є запрацьований 
або заощаджений капіталістами, лише він складаєгь ся ціл­
ковито з накопиченої надвартості!.

Хто раз посідає капітал—все одно в який спосіб він 
його набув—має тим самим претесії на річний приріст над­
вартості!.

В капіталістичній господарці отже можна нову влас­
ність набути .тише тоді', наколи вже хтось посідає стару 
власність. Або нншнмн словами: Право на власність, яке 
раньше колись полягало на власній ирацї, основуєть ся 
тепер на набутім (vorhandenen) вже майнї. Капіталіст може 
собі в сім році присвоїти нові суми, тому що він в ионеред- 
ннх роках вже також щось присвоїв собі.

б. р о з д ї л:

В а г а ц т в о і 6 і д н о т а.

Накопиченнє (акумуляція) капіталу поступає в той 
спосіб, що капіталістична кляса через рік присвоєну над,-
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вартість не проїдас всю, .піше частину з неї збиває в ка­
пітал.

А що через те весь істнуючий капітал з року на рік 
збільшаєть ся, мусить також з року на рік—вирочім при 
однакових обставинах—зростати й попит за робучими си­
лами, а в наслідок того мусить підносити ся й зарібна 
плата.

Звідси вивела буржуазна наука своє твержденнє (Lehre) 
про мниму „гармонію інтересів“. Після цього повинні робіт­
ники й капіталісти мати спільний інтерес на постійнім зрості 
капіталу.

Однак се еиравджусть' ся лише „при виречім однако­
вих обставинах“. Та на жаль се є тільки виїмковий случай, 
коли ті нрочі обставини остають однаковими.

Передовсім зростаюча зарібна плата—тому що вона 
поменшує надвартість — мусить трохи припинити (verlang­
samen) накопиченнє (акумуляцію), а з сим й попит за робіт­
никами.

Дальше степенує всяка акумуляція продуктивність (ви­
датність) праці. Се означає: що до вироблення більшої
скількости нродукційних средств (сирих матеріялів, машин 
і т. д.) не треба також однаково побільшеного числа робітни­
ків. Попит за робучими силами росте отже на всякий слу­
чаи новолїйше як капітал. Сталий капітал (т. зн. сума по­
трібна для нродукційних средств) росте скорше як змінний 
(т. зн. сума, яку видаєть ся на зарібну плату).

Се не відносить ся тільки до ново-накопиченого капі­
талу, але сягає також і на старий, вже істнуючий капітал. 
Також і сей мусить пропоровши ся до нового складу, т. зн. 
його стала частина мусить побільшати ся. його змінна ча­
стина мусить поменшати ся.

Переведено у практику се означає: що капітал мусить 
віддалити робітників. І замість мнимо збільшеної потреби 
робучнх сил маємо як фактичний результат акумуляції 
масове безробіттє. І іменно се не є хвилевою, лише трева- 
лою прикметою капіталістичної господарки.

.Масове безробіттю є власне потрібне для капіталістич­
ної господарки, бо вона мусить для своїх нечайно наступа­
ючих потреб все розпоряжати ся достаточною „індустріаль­
ною резервовою армією“.
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Масове безробіттє означає для всіх робітників тяжку 
біду; для одної частини робітничої клясп означає воно тре- 
вале цілковите зубожіннє і зізлпдненнє.

Тому в капіталістичній господарці багацтво і блеск 
одних є уможливлені лише убожеством, плачем та нуждою 
других.
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Пояснення:
') ІІочатки госп одар ськ и х  в ідносин лю днії припадаю ть  

після М органа на сер еди н и  ступ ен ь  варварства. С ї відносини  
витворили ся по ду м ц і сего  вченого п ід певними істор ични­
ми передум овам и.

Історія уч и ть , щ о пер в існ е су сп іл ь ств о  б у л о  к ом ун і­
сти чн е, т. лн. щ о продукція  б у л а  сп ільна а р о зд їл  продуктів  
рівномірний та прнмінений до  п отр еб  п ооди н ок ого  члена того  
сусп іл ь ств а . З а д о в о л ен н е  п отр еб ч оловік а  м ало с в о ї границі' 
у  в ідносно низькім  ступ ен и  р озв ою  п родуктивности  п р ац ї. 
П оділ у  п р ац ї в тепереш нім  розум ін н ю  сл ов а  не бу.чо. Б ув  
він тільки м іж  чоловіком  і ж ін к ою , ЩО поясню єть с я  п о л о ­
вою  р іж н н ц ею . Се сусп іл ь ств о  ж и л о , так ск а за т и -б , з  руки  
та в рот. Всякі н едостач і ж и ттєви х ср едств  зн о си л о  воно  
сп ільн о. Д обуток  сих ср едств  був більш е а б о  менш е н е­
певний. Е к зи ст ен ц ія  (істнованнс) сего  сусп іл ь ств а  б у л а  з а ­
висима від природи та від витворених продуктів , які бул и  
спільним добром  в сїх .

Т ут  о т ж е  не м ож е бути  б ес ід и  про виміну продуктів  
а тим самим не м ож е бути  б ес ід и  про в ідносини лю дей.

Виміна товарів  м ож е н аступити  лиш е тоді', коли зн а й ­
дуть  ся два  противні контрагенти (т. зн . коли зн ай дут ь  ся 
дві лю дськ і породи , котрі притягаю ть се б е  в за їм н о своїм и  
ріж ним и продуктам и), котрі ц іл к ови то р озп ор я дж аю т ь  ся 
своїм и товарам и, які є  їх  приватною  власностию . Виміна  
товарів  м усїл а  о т ж е н аступ и ти  р івн очасн о  з  в и тв ор ом  при-



ватн о ї в л асн ост і!. Однак- н еогр ан и ч ен е п раво на власн ість  
могли мати поїси що к ом уністичні громади і л и т е  яко такі 
могли вони вимінювати пом іж  собою  п р одук ти  (товари).

Т а  сим дана тільки м ож ли вість  до  виміни, ал е кон еч­
ности  для н е ї щ е не бачим о. Щ оби вона м огла н аступ и ти , 
м усять для того витворити ся р іж ні пер едум ови . Немислима  
е виміна в той  ч ас, коли л ю дськ а  праця є  доси ть  н еп р одук ­
тивна і коли  вона вистарчав  ли ш е для  ж иття ч оловіка. Т р е­
ба о т ж е , іцоби п родук ц ія  ося гн ул а  певну ви соту  вндатностн , 
іцоби вона створил а надвиш ку понад щ оденні потреби  ч оло­
віка. Се є  перш а пер едум ова.

А л е сего  не в и стар ч ає іце. М іж гром адам и, які стоять  
на однім ступ ен и  р озвою  і зай м аю ть ся витворю ваннсм о д ­
н ак ови х п родуктів , не м ож е наступ и ти  виміна товарів . Нона 
є  м ож л и ва  лиш е пом іж  такими гром адам и, які ч ер ез п рир од­
не п о л о ж ен и е св о їх  сел и щ  в н п родук овую ть надвиш ку р і ж -  
н н х продук тів , або  пом іж  кочую чим и пастуш им и племенами  
і тими, які заним аю ть ся рільництвом . Се є  д р у га  п ер ед ­
ум ова д о  виміни продуктів .

О тж е істнованнє п е в н о г о  с у  с п і л ь и о го б о г а ц  т в а 
(як е п о в ст а є  ч ер ез н ак он п ч ен н є надвиш кп п родуктів) і іст- 
н уван н є п е в н о г о  п о д ї л у  п р а ц ї  (т. зн . п о д іл у  п р ац ї 
м іж  окремими гурткам и а б о  громадами) с основам и умовами  
виміни товарів .

А л е з  накойиченнсм  су сп іл ь н о го  богац тва  є  зр обл ен и й  
перш ий крок до  р о зк л а д у  к ом ун істи ч н о ї гром ади. Сим х о ч е ­
мо ск а за т и , щ о п ер едш е варвар  уби вав  свого ворога. К ол и ж  
він п ізн їн ш е побачив, щ о ворога  кращ е не уби в ати  а вж ити  
його д о  витворю вання надвиш кп продук тів , зр оби в  він із  
вор ога  свого  раба . Д а л ї хоч ем о ск а за т и , щ о право на ви­
міну п р одук тів , яке п ер едш е н а л е ж а л о  в однаковій  мірі до  
в сіх  членів к ом ун істи ч н ої гром ади, п ер ейш ло з  упадком  
п рава м атеринства на гол ову  с їм ї— т. зн . батька. П рисвоение  
права р озн ор я дж атп  ся продуктам и сїм ї чи громади привело  
до  присвоєння п риватної власності!.

П ерш ий п од іл  п р ац ї привів о т ж е д о  виміни продуктів  
(товарів) м іж  ріж ннм и ком уністичним и громадами, д а л і до  
п оділ у  сусп іл ьн ост і! на дві кляси: панів і р аб ів — і в к ін ц і 
д о  перем іни р у х о м о ї сп іл ь н о ї вл асн ост і! у  приватну власн ість .
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Характеристичною чертою примітивної продукції това­
рів се є продукція для в л а с н о ї  потреби. Навпаки цїхою 
нинішньої продукції с продукція для ч у ж и х  потреб.

Розвій продукції поступає отже в той спосіб вперед, 
що вся продукція для власної потреби поволн перемінюють 
ся в продукцію для чужих потреб. З  сею переміною насту­
пає рівночасно переміна всіх продуктів праці у товари. 
Відповідно до сего поступає і розвій відносин людіпі—тобто 
відносин перше окремих громад а дальше їі цілих кляс.

-) Формою виміни товарів первісної суспільності! була 
виміна продукту за продукт. Пізнїйше, коли виміна товарів 
створила тревалі потреби для чоловіка і стала правильною, 
осягнули деякі товари иершенство перед другими. Ге були 
такі товари, які мали вартість (цінність) для всякого чоло­
віка або які його приваблювали. Протягом часу ріжні това­
ри виступали в такій роли, на пр. худоба, раби, оружс а в 
кінці благородні металі. Такий товар, який мав иершенство 
перед другим і який представляв для всякого чоловіка вар­
тість, названо грошима.  Як бачимо, в ролї гроший висту­
пала: худоба, раби, оружс а в кінці благородні металї. Гро­
ші є отже нічого пншого як товар.

:|) Всякий продукт природи стає чи то безпосередно, 
чи аж по перетворенню людською працею корисним пред­
метом. Предмет, який може задоволити будь яку людську 
потребу, чи то як споживче средство, чи то як яке инше 
средство продукції, стає предметом ужитку. Наприклад, 
ппяковн приносить чарка горівкн такий самий хосен, як 
монахині її молитвенник1 або голодному робітникові! добрий 
обід. Все одно, чи то в виді небесної чи земної манни, ко­
ли тільки який предмет задоволяє дійсно істнуючу потребу 
є він для того, що відчуває таку потребу, з його станови­
вші безперечно хісном а тим самим предметом ужитку.

Отже здібність якогось предмету приносити хосен сво­
їми певними матеріальними прикметами надає йому марку 
предмету ужитку або в а р то с т  и у ж и т к у. Ми підкре­
слюємо, що ті матеріальні прикмети якогось, предмету, які 
роблять тон предмет корисним а тим самим для чоловіка 
вартісним, надають йому печатку вартості! ужитку. Вартість 
ужитку якогось предмету полягає отже .тише в його при­
родних прикметах.
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Але щоби в читача не виробило ся поняттє, що в а р- 
т і с ть  у ж и т к у  се то саме що її в а р т і с т ь  якогось 
предмету, мусимо сї два терміни пояснити на прикладі'. Візь­
мемо два продукти працї цільного робітника: пшеницю і
жито. Абстрагуймо (відкиньмо) від них їх окремі прикмети, 
т. зн. їх спеціфічні вартості! ужитку, і не називаймо їх на­
звами окремого роду збіжа, а.че тільки збіжем, то осганеть 
ся тодї сим продуктам ще лише одна прикмета, а іменно 
прикмета продукту—се значить вложеної в продукт працї.

Або візьмемо два продукти працї по професії двох рі- 
жних робітників: хлїб і ковбасу. Абстрагуймо від них їх ок­
ремі прикмети, т. зн. прикмети пекарської і мнясарської пра­
цї, то останеть ся сим продуктам тодї ще лише одна при­
кмета, а іменно: прикмета вложеної в продукт працї. Однак 
се вже не буде пекарська або лінясарська праця, лише безріж- 
ничково загально-людська праця. Отже як втїленнє сеї 
працї, як вложені в продукт видатки загально-людської ро­
бочої сили є продукт (товар) вартостшо.

Але на зверх сеї вартостн ми не можемо бачити. Во­
на виступає аж при виминї—і то як в и м і н н а в а р т і с т ь.

Ми вже повнсше сказали, що під певними передумова­
ми і у певних суспільних відносинах може якийсь предмет 
стати виміннпм предметом, отже товаром або вимінною вар- 
тостию. Тепер же скажемо, що ся внмінна вартість є нічо­
го иншого як та безріжничково-загально-людська праця, 
яка містить ся в якімсь товарі і якою міряєть ся величина 
вартости того товару. Для того стоять вартостн двох това­
рів в такім відношенню, як скількости в них вложеної пра­
цї, якої вимагає їх витвореннє.

Товар як цїлість містить отже в собі працю подвійно­
го характеру: 1) працю, яка творить вартість ужитку і пра­
цю, яка творить вартість (або: внмінну вартість) 11р. стіл 
як видаток с т о л я р с ь к о ї  п р а ц ї  є вартостшо ужитку 
(або: предметом ужитку) а як видаток п р а ц ї з а г а л о м 
є він вимінною вартостию (або: товаром).

4) Ми бачимо, що вартість ужитку є природною при­
кметою якогось предмету як товару—навпаки внмінна вар­
тість є щось такого, що прийшло зі зовнї і чого ми не ба­
чимо. Як зовнішнє є проминаюча внмінна вартість якогось 
предмету, показує нам та обставина, що якийсь предмет
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був вимінною вартостшо а вже більше ним не є, хоч його 
природні прикмети не змінили ся. Штучні зуби прімадонни*) 
е для неї як і в естетичнім зглядї так і в гігієнічнім варто­
сті™ ужитку, але не вимінною вартостшо, бо навіть її най­
більш грошовитий протеже вийшов би зле на тім, колиб 
він, витягаючи гаманець, запитував за вимінною вартостшо 
її зубий.

®) Гляди замітку 3.
6) Гляди замітку 3.
") Противартість якогось товару є, так сказатиб його 

цїна. Однак чи цїлкови правдиве таке твердженнє, зможе­
мо сказати, коли близше приглянемо ся, як повстає цїна. 
Маркс каже, що цїну якогось товару визначує конкуренція 
між покупцями і продавцями та відношеннє попиту до до­
возу і подачі до потреб (Недеігг). Конкуренція, яка визна­
чує цїну товару, є трояка.

Той самий товар продають ріжні продавцї. Хто з них 
продає товар однакової якости найдешевше, той є певний, 
що він завоює собі ринок і запевнить собі найбільший 
збут. Між продавцями повстає отже спір за збут своїх то­
варів. Кожднй з них хоче продавати, по можностн богато 
продавати, а що більше продавати тільки самому, за ви- 
ключеннєм прочих продавців. Для того продає оден прода­
вець дешевше від другого. Повстає отже конкуренція між 
продавцями, яка знижує цїну продаваних товарів.

Але повстає також конкуренція іі між покупцями, яка 
цїну продаваних товарів повисшує.

Вкінцї повстає конкуренція між покупцями і продав­
цями; одні хотять по можности дешево купувати, 
другі хотять по можности дорого продавати. Резуль­
тат конкуренції між покупцями і продавцями буде залежа­
ти від того, яке є відношеннє двох конкуруючих сторін т. 
зн. чи конкуренція є сильнїйша в армії покупців чи в ар­
мії продавцїв. індустрія зводить на ринок дві великі армії, 
які ведуть війну не тільки одна з одною, але їі поміж со­
бою—в своїх власних рядах. Армія, якої війська зводять 
найменше бою поміж собою, мусить побідити.

*) П е р ш а  с п і в а ч к а  у театр і .
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Як бачимо, конкуренція впливає на ціну н тій мірі ос-' 
кілько довіз якогось товару о більший або менший як 
попит за товаром.

Але що є мірилом для осягнення и р о т и в а р т о с т н 
товару?

Звернїм ся до першого стрічного буржуя з сим пи­
танном, то він відповість, що для него мірилом зиску слу­
жать продукційні кошта. Отже висоту нродукційннх коштів, 
які видав капіталіст на витворенне товару, назвемо мроти- 
вартостию товару. (Гляди ще замітку 8).

к) Праця о остільки вартостию оскільки вона о с у с- 
п і л ь н о-п от р і б н о ю працею. Се означає, що суспільна 
потреба на деякі продукти о в певнім часї ограничена, отже 
певна; вона жадає для свого задоволення певної скількости 
якогось роду товарів. Але візьмім, що якогось продукту ви­
продуковано більше, як треба. Його не може проковтнути 
„жолудок ринку“. Отже та надвпіпка продукту стає зай­
вою і безкорисною. Тому н праця з’ужита на витворенне 
даного роду товару являєть ся безкорисною—а тим самим 
безвартісною.

З сього слідує, що в товарах мусить містити ся не 
тільки праця яко така, але н „суспільно-потрібна“ праця, 
бо вона лише може створити противартість товару.

Коли капіталіст купить робочу силу (робітника), за­
водить він його до свого варстату або фабрики, де вже зна­
ходять ся всї потрібні для роботи предмети, сирі матеріали, 
помічні матеріали (вугле, краска і т. д.), знаряди і машини. 
Тут починає робітник працювати. Скажім, що він працює 
12 годин. За ті 12 годин він напрацював 12 товарів. їх про­
дає капіталіст но 2і 2 марки. Отже за 12 товарів дістане 
він ЗО марок, ('кажім, що сирі матеріали, помічні матеріали 
і т. д. коштували його 24 м., то йому остас ще 0 м. З сих 
платить він робітникові 3 м.—а 3 м. ховає собі, ("і три 
марки є зиском капіталіста.

З сього слідує, що капіталіст платить робітникові лише 
за мів робочого дня, якому відповідають 3 марки. Робітник 
працює отже 6 годин для себе а 6 годин для капіталіста. 
Сих власне 6 годин праці, підчас яких капіталіст заставляє 
робітника працювати для себе, створюють надвишку варто­
сті! товару.
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'") О дносторонний  р озви ток  робітника спричинив к а п і­
тал у перш е ч ер ез  за в ед ен и е м ан уф ак тури — застав л я ю ч и  р о­
бітника виконувати  лиш е ч асти н у  як огось  п р о д у к т у — а вдруге  
(в найновійш ім ч асї) ч ер ез  за в ед ен и е  „тай л ь ор сь к о ї с и с ­
тем и“ — застав л я ю ч и  р обітника виконувати  тільки оден  або  
дв а  вивчених р ухів .

" і Ми бачили з  7. зам ітки , щ о між  продавцям и (к ап і­
тал істам и ) п ов стає к он к ур ен ц ія . О ден к ап іт ал іст  м ож е від  
д р у го го  зав ою в ати  ринок лиш е в той сп о с іб , щ о він б у д е  
деш евш е п родавати . Не р уйн ую ч и  с е б е , м усить к а п іт а л іст  
деш евш е п р одук ув ат и , т. зн . щ о він м усить продукций ну си л у  
п р а ц і по м ож ности  побільш ити. І ір одук ц ій н у  си л у  п р ац і м ож н а  
побільш ити ч ер ез  за в ед ен и е  і п ост ій н е п оправл ю ванне маш ини.

К оли тільки к ап італ іст  зав ів  м аш ину, м ож е він в тім 
самім ч а с ї що ного конк урен ти  п родук увати  н априкл ад не 
1 м. п олотн а, а л е  2. М аш ина о т ж е  д а є  йом у сп р ом огу п р о­
дук ув ати  два р ази  скор ш е, як п р о д у к у є  його конкурент. З и с к  
на ч а с ї п озв ол я с о т ж е к ап італ істов і деш евш е продавати , як  
продаю ть його кон к урен ти . О днак к ап італ іст  не б у д е  о по­
лови н у  деш евш е продавати від свого к он к урен та, лиш е під ц іною  
свого  к он к урен та. В н асл ідок  сь ого  його капітал ск ор о  
побільш ить ся, щ о д а ст ь  зн о в у  к ап італ істов і сп р ом огу ро­
бити к он к ур ен ц ію  і на др уги х  рин к ах і зав о й о в у в а ти  їх .

А л е й др угі к ап італ істи  не спл ять. Вони ввиду такого  
гр ізн ого  ворога за в е д у т ь  й со б і такі самі або  щ е й лучш і 
маш ини. С е за в ед ен и е маш ини д а є  і їм спр ом огу так  сам о  
деш ево  продавати , як п р одає їх  к онкурент.

В н асл ідок  того п ов стає нова к он к урен ц ія , яка вимагає 
зн о в у , щ оби к ап італ іст  у .іу ч ш у в а в  машини і деш евш е про­
дук ув ав , н іж  п р одук ую ть  инші к ап італ істи .

Се є  зак он  б у р ж у а з н о ї п р о д у к ц ії, який п р и к а зу є  к ап і­
талові н ап р уж ув ати  в се продук ц ій н і си л и  н р а ц ї і який не  
д а є  к ап італ ов і н іколи  сп ок ою  а п ост ій н о кличе: В се вперед! 
В се вперед!

Як ж е  впливаю ть с ї  обставини  на за р іб н у  плату?

Ч ер ез за в ед ен и е маш ини с т а є  праця робітника о 5, 10 
а б о  20  р азів  п родуктивнїйш а, як б у л а  п ер ед  тим. Вона по­
б іл ьш ує о т ж е  к он к ур ен ц ію  пом іж  робітникам и о 5, 10 або  
20 р азів . Н аслідком  е е ї  к он к ур ен ц ії є  те, щ о робітники про­



даю ть свій  товар  (р обоч у  си л у ) деш евш е. А ле к ап італ іст  
зи с к а є  не тільки на сім . Ч ер ез  за в ед ен и е  маш ини і ч ер ез  
ію д їл  п р а ц і— ст а є  праця иростіп ш а— і для того деш евш а. 
Б ільш е ском н л їк ована (зл о ж ен а ) праця вим агає ч асу  на ї ї  
в и уч ен н є, ч е р е з  щ о вона ст а є  дор ощ а. Н аколи  о т ж е праця  
біл ьш е поєди н ча, то л е гч е  ї ї  вивчити або  навіть і не треба  
вчити і том у вона деш евш а.

А л е п оєди н ч у  працю  м ож е виконувати  не конче з р у ч ­
ний робітник, м ож е ї ї  виконувати  ж ін к а  і м ож е ї ї  вкінці' 
виконувати дитина. К он к ур ен ц ія  м іж  голодним  п р ол єтар ія -  
том о т ж е пош ирю єть ся.

П ош прю єть ся вона щ е й том у, що маш ини зав ів  не  
тільки наш  к ап італ іст , ал е заводять  їх  і др угі к ап італ істи . 
О тж е й на ф абриках др уги х  к ап італ іст ів  такий самий обяв.

І в д р уги х  к ап італ істів  має робітник спр ом огу при зн и ­
ж ен ій  зар ібн ій  п латі виконувати т у  сам у  р оботу , щ о перш е  
р оби л о  5, 10 а б о  20  робітників.

Щ о ж  се  зн ачи ть? Се зн ач и ть , щ о к ап італ іст  в ідп у­
ск а є  робітників. 1 не тільки наш к ап іт ал іст  в ідп уск ає р о ­
бітників— а в ідп уск аю ть і в с і пнші.

З ак л ю ч ен н о  з  сего  для наш их виводів сл ідую ч е: Чим 
більш е зр о с т а є  продуктивний к ап італ , тим більш е пошіг- 
рю єть ся п оділ  п р ац і і уж п в а н н є машини. А чим більш е 
пош ирю єть ся п оділ  п рац і і уж п в ан н є маш ини— тим більш е  
пош прю єть ся к онкуренція  пом іж  робітникам и- і тим більш е  
м алїє за р іб н а  плата.

Іг) Се б у д е  нам зр о зу м іл е  т о д і, коли  зв аж и м о  на те, 
що к ап іт ал іст  к ал ьк ул ю є все, зв ідк и  то  би потягнути б іл ь­
ший ЗИСК'.
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